
شماره ۱۴ چهارشنبه ۱5 اردیبهشت ۱۴٠٠

 با پیــــوستــــن بیمه رازی بــــه پویــــش 
# ایـران _همـدل ، نماینـدگان و شـبکه فروش 
بیمـه رازی در صفحات مجـازی خود لوگوی این 

پویش را منتشـر کردند.
 ایـن پویش برای کمـک به محرومین )توسـط 
سـایت مقـام معظـم رهبـری( طراحی شـده و 
بیمـه گـذاران ، شـبکه فـروش # بیمـه رازی و  
مـردم نیکـوکار تنهـا با شـماره گیـری 14#* 
می توانند در تهیه بسـته های  افطاری سـاده ،  

نیازمنـدان را همراهی کنند.

تفاوت بین تاکتیک و استراتژی چیست؟
اگر مدیران سازمان شما در تفاوت قائل شدن میان 
استراتژی و تاکتیک ها دچار مشکل هستند، در 
این صورت می توانند از قانون لمس بهره ببرند. 
اگر بتوانید دستتان را دراز کنید و آن را به صورت 
 dvd ،فیزیکی لمس کنید “مانند کاربرگ فروش
آموزشی و غیره( آنگاه با تاکتیک مواجه هستید. 
و  دارد  نظامی  عرصه  در  ریشه  استراتژی  مفهوم 
سابقه آن به چندین هزار سال پیش می رسد. حتی 

آن موقع نیز ژنرال و فیلسوف نامدار چینی سان تزو 
گفته بود: همه ی افراد می توانند تاکتیک هایی که 
برای غلبه در جنگ به کار میبرم را ببینند، اما آن 
چیزی که هیچکس نمی تواند ببیند، استراتژی ای 
است که پیروزی بزرگ از دل آن زاییده می شود. 
اغلب گفته می شود که استراتژی بلندمدت است 
و تاکتیک ها کوتاه مدت هستند. در واقع کاربرد 
توصیف های بلند مدت یا کوتاه مدت بودن برای 

ندارد.  مصداق  همیشه  ها  تاکتیک  و  استراتژی 
ممکن است استراتژی به شما کمک کند تا طی سه 
ماه به هدف بلندمدت خود دست یابید، در عوض 
راندن  بیرون  برای  که  تاکتیکهایی  دارد  احتمال 
سالیان  برای  اید  گرفته  کار  به  سرسخت  رقیبی 
برای  زمان  عامل  از  استفاده  یابد.  ادامه  متمادی 
تمایز بخشیدن میان استراتژی و تاکتیک اگرچه 

رایج است اما گمراه کننده است.

کلیدهای بیمه

تیتر یک

 بیمه رازی
 به پویش

# ایران_همدل 
 پیوست
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ـــ عکس روزـــ

روابط عمومی و بین الملل بیمه رازی
روزنامه داخلی خانواده بیمه رازی

بسم الله الرحمن الرحیم
زِل  ْـ اللهمّ افْتَحْ لی فیهِ أبوابَ فَضْلَکَ وأن
علیّ فیهِ برََکاتکَِ وَوَفّقْنی فیهِ لمِوجِباتِ 
مَرْضاتکَِ واسْکِنّی فیهِ بحُْبوحاتِ جَنّاتکَِ 

یا مُجیبَ دَعْوَةِ المُضْطَرّین.
خدایا، در این ماه درهای فضلت را به روی من 
بگشا و برکاتت را بر من نازل فرما و به موجبات 
خشنودی ات توفیقم ده و در میان بهشت 
جایم ده، ای اجابت کننده خواسته ها ودعاهای 

درماندگان.

دعای روز بیست و دوم
ماه مبارک رمضان

در راستای خدمات رسانی شایسته به بیمه گزاران محترم

28 فروردین الی 28 اردیبهشت ماه

“ کف ها در دنیای سرمایه گذاری معمولا در طی ۴ سال پایان 
جیم راجرزنمی یابد، بلکه آنها کف هایی ۱٠ یا ۱5 ساله هستند” 

 “Bottoms in the investment world don’t end with four-year lows;
they end with 10- or 15-year lows”

باوجودیکـه کف هـا و بازارهـای نزولـی 10-15 سـال خیلی متداول نیسـتند، 
امـا می تواننـد اتفاق بیفتنـد. در طی ایـن زمان ها که بازار نزولی اسـت، شـاید 
بـا یک تصمیم جسـورانه و حرکـت برخلاف روند بـازار، بتوانید ثـروت بزرگی 

بدسـت آوریـد، البته احتمال شکسـت نیز وجـود دارد. 

قرعه کشی جشنواره تخفیفات رمضان       هرشب لایو اینستاگرام بیمه رازی        ساعت ۲۱

 مهمان برنامه: آقای مجید نجفی / مدیریت بیمه های اشخاص 

 اعلام برنده خوش شانس شب دهم 

  اگر میدانستید که افکارتان چقدر قدرتمند هستند، حتی برای یک لحظه ی دیگر هم  منفی فکر 
نمی کردید ...! 

شعب و نمایندگان

  نازنین ارمغاني -  شعبه همدان
 سحر مهبودي -  شعبه شیراز

 مهسا جاهد اردکاني -  شعبه شیراز
 سمیرا صالحي -  شعبه شیراز

 محمد افزوني-   شعبه اهواز

همکاران گرامی و ارجمند برایتان طراوت بهار را آرزو می کنیم که فصل شکفتن و آغاز زندگی است

نمایندگان بیمه رازی متولد  اردیبهشت ماه

هر گل نو که در جهان آید/ ما به عشقش هزار دستانیم

تولدتان مبارک

نکات کلیدی فروش بیمه و ارتباط 
با مشتریان

ارائه منحصر به فردی داشته باشید
برای مشتری خود یک ارائه شخصی ایجاد کنید، که 
نیازها و اهداف خاص آن ها را در نظر بگیرد. این نشان 
می دهد که شما وقت گذاشته اید و گزینه های منحصر 
فقط  شما  قصد  و  گرفته اید.  نظر  در  را  آن ها  فرد  به 
فروش، بدون در نظر گرفتن نیازهای مشتری نیست؛ 
تا به ما اطمینان داشته باشند. اعتماد عامل مهمی در 
فروش است. بنابراین هر چیزی که به شما کمک کند از 

این مانع عبور کنید ارزشمند است.

نکات بیمه

️اهداء 15 بیمه نامه عمر به فرزندان زندانیان  و پرداخت پیشاپیش دوسال حق بیمه
با همکاري بیمه رازي سرپرستي استان خوزستان

 جناب آقای حسین لویمی   نماینده محترم اهواز
کد ۲۲٠۴36

بیمه گر مسـئول خسـارات ناشـیه از 
تقصیـر بیمه گـذار یـا نماینـدگان او 

بود. نخواهـد 

قانون بیمه   ماده ۱۴ 
حقوق بیمه

آینده ساز در ماه مهربانی

021-8287

بازار سرمایه

 چرخش
استراتژیک در 

ساختار و فرآیندها 
ری به  از ستادمحو

ری  شعبه محو
  و نماینده 

ری استراتژیکمحو  چرخش 
ری متعارف و ســنتی   از بیمه گ

در  دیجیتال  ری  بیمه گ به 
کل زنجیــره ارزش با تمرکز بر 

شرکت فروش  شبکه 

از  استراتژیک  چرخش 
محافظه کارانه  بازاریابی 
تهاجمی  بازاریابی  به 
برای توســعه کمی و کیفی 
براساس  شرکت  پرتفوی 
ریسک مدل  از  استراتژیک  چرخش 

منفعلانه  ری  ری مدا مشت
میزان  افزایش  به 

وابستگی  و  ری  وفادا
زی را بیمه  به  مشتریان 

خش  چر
بازدهی  از  استراتژیک   
پایین منابع مالی به 
بهینه  مدیریت 

و  مالی   منابع 
اقتصادی

021-8287


