
شماره ۲ چهارشنبه ۲۵ فروردین ۱۴٠٠

قانون بیمه  ‌مصوب 7 اردیبهشت ماه ‌1316، معاملات بیمه
۱

۲

۳

یک سؤال مهم را برای انتهای جلسه نگاه دارید.

که نمایندگی آن  بر روی بیمه‌نامه، شرکت بیمه و برند بیمه‌ای 
را دارید تعصب و تعلق خاطر نشان بدهید.

که برای بیمه‌گذاران‌تان دارید، تهیه  لیستی از جذابیت‌هایی 
کنید.

سه تکنیک 
قدرتمند در فروش 

بیمه‌های عمر
‌ماده ۲

کتبی باشد و سند مزبور  سند  باید به موجب  بیمه و شرایط آن  عقد 
موسوم به بیمه‌نامه خواهد بود..

خانم ميترا فرزان
آقای حجت کمری
خ جعفری آقای فر
آقای بهزاد قنبری

خانم سحر احمدی سعيدآباد

كبر انصاری چشمه‌فرد آقای علی‌ا
خانم حميده  انصاری‌رامندی

آقای هادی  انصاری‌رامندی
خانم الميرا  ايران‌دوست نوجده

خانم اعظم بابادی‌زاده

گرامی و ارجمند برایتان طراوت بهار را آرزو می‌کنیم  همکاران 
که فصل شکفتن و آغاز زندگی است.

نمایندگان بیمه رازی متولد فروردین

همکاران متولد فروردین

تولدتان مبارک

هر گل نو که در جهان آید/ ما به عشقش هزاردستانیم

حقوق بیمه

که هریک از این ۵ مورد بیانگر یک رویکرد متفاوت به استراتژی است.  مینتزبرگ اولین بار در سال ۱۹۸۷، مدل5P را معرفی کرد 
)Perspective( چشم‌انداز ،)Position( جایگاه ،)Pattern( الگو ،)Ploy( شگرد ،)Plan( عبارتند از: برنامه P این پنج

کامل  که با استفاده از آن، به‌طور  کنید  با شناخت هر یکی از این پنجP، می‌توانید یک استراتژی قوی را تدوین 
کنید. از مزایای ناشی از نقاط قوت و قابلیت‌های سازمان خود، استفاده و بهره‌برداری 

تکنیک فروش

به تمام دلایلی که 
موفق نمی‌شوید 

فکر نکنید، فقط به
یک دلیلی فکر کنید که 

می‌دانید موفق می‌شوید
)هنری فورد(

فضائل اخلاقى و صفات پسنديده 
چه به‌سختى به دست م‌ىآيند و 

چه آسان ازدست م‌ىروند.

 امام على�:

حدیث روز دستور مدیر عامل درجهت توانمندسازی نمایندگان

تندیس پاسخگویی بیمه رازی 
به دکتر جباری اهدا شد

 ۵
چرخش 

یک استراتژ
بیمه رازی 

در سال ۱۴۰۰

چرخش استراتژیک 
از بیمه‌گــری متعارف و ســنتی 
بــه بیمه‌گــری دیجیتال در کل 

زنجیــره ارزش بــا تمرکز بر 
شــبکه فروش شرکت

چرخش استراتژیک 
در ســاختار و فرایندها 

از ســتادمحوری به 
شعبه‌محوری و 
نماینده‌محوری

چرخش استراتژیک 
از بازاریابــی محافظه‌کارانه به 

بازاریابــی تهاجمی با رویکرد 
توســعه کمی و کیفی 

پرتفوی شرکت

چرخش استراتژیک 
از تحصیــل بازدهی پایین 

دارایی‌هــای مالی به مدیریت 
بهینــه منابغ مالی و 

هوشــمندی اقتصادی

چرخش استراتژیک 
از مشــتری‌مداری منفعلانه 
بــه افزایش میزان وفاداری 

و وابســتگی مشتریان به 
بیمه رازی
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امروز

فردا

سکه طرح امام 
سکه بهار آزادی

نیم‌سکه
ربع سکه

مثقال طلا
انس طلا )دلار(

دلار آمریکا
یورو

۱۰/392
۱۰/300
6/230
3/915
4/478/000
1/727/75
24/086
28/378
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